rundamentos do ne96Cio Modelo da Ideia ao Negdcio v.3

Instrugoes:

Post it — somente suas premissas
fundamentais em cada um dos
fundamentos do negécio

.

Mercado alvo
Quem sdo os seus consumidores? Quantos?

Pricing
De que forma vocé vai cobrar? Quanto?

Nome do seu negécio
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. e Como sera feito?
Canais

Como vocé vai alcancar seus consumidores?

Vantagem

Competigao

Vantagem e desvantagem
em relagdo a dois
competidores diretos ou
indiretos \
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0 que vocé est ofertando?
Qual o problema e qual a solugdo?
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Promocao Premissas de Receita Premissas de custo
Como vocé vai promover? Quais suas fontes de receita? Qual a taxa de Quais s os seus principais custos? Qual a taxa de
crescimento? Justifique crescimento? Justifique
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Indicadores financeiros chaves

-

Investimento

Breakeven

Payback

TMA

TIR

.
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